
O F F E R T

Deviens libre même si tu n'as rien à
vendre

L'IA trouve ton sujet, apprend le terrain avec toi
et fabrique le produit. Tu n'as besoin d'avoir trois pas

d'avance que sur celui qui te lira.
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Il est 22 h 40. Tu regardes quelqu'un expliquer qu'il a vendu pour trois

mille euros de guides le mois dernier. Tu ne doutes pas que ce soit vrai.

Tu doutes que ce soit toi.

Parce que la question qui t'arrête revient toujours, et elle tient en

quatre mots : je vendrais quoi, moi ?

Tu n'as pas de métier fascinant à raconter. Personne ne t'a jamais

demandé conseil sur quoi que ce soit. Pas de diplôme dans un domaine

à la mode, pas de méthode secrète, pas d'histoire spectaculaire. Alors tu

refermes l'écran et tu conclus que ces gens-là ont quelque chose que tu

n'as pas.

Ils ont bien quelque chose. Mais ce n'est pas ce que tu crois, et ça

s'obtient en un week-end.

Le malentendu qui te coûte des années

Tu penses qu'il faut être expert. C'est l'idée la plus chère que tu puisses

garder en tête, parce qu'elle est fausse et qu'elle te paralyse.

Celui qui t'achète un guide n'est pas ton professeur. Il est derrière
toi. Il ne compare pas ce que tu sais à ce que sait le meilleur du monde,

il le compare à ce que lui sait, c'est-à-dire rien.

Tu n'as pas besoin d'avoir dix ans d'avance. Tu as besoin d'en avoir

trois pas.

Et trois pas d'avance, ça ne se mérite pas pendant six ans. Ça se

prend. C'est même la seule chose de toute cette histoire qui se prend en

quarante-huit heures, à condition de savoir sur quel terrain se placer, et

d'avoir quelqu'un pour lire le terrain à ta place.
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Ce qui a changé, et pourquoi c'est maintenant

Il y a trois ans, ce document n'aurait servi à rien. Pour vendre quelque

chose en ligne, il fallait savoir fabriquer, et fabriquer prenait des

semaines.

Ce mur est tombé, et il est tombé d'un coup.

Une intelligence artificielle lit aujourd'hui en quelques minutes ce

que des milliers de gens réclament sans l'obtenir. Elle repère le sujet où

la demande dépasse l'offre. Elle t'apprend ce terrain plus vite que

n'importe quelle formation, parce qu'elle répond à tes questions au lieu

de dérouler un programme. Et une fois que tu en sais un peu plus que

celui qui te lira, elle fabrique l'objet à vendre pendant que tu fais autre

chose.

Trouver, apprendre, fabriquer. Les trois choses qui te

manquaient sont désormais les trois choses qu'on peut te prêter.

Ce qui trie les gens n'est donc plus la compétence. Ce n'est plus la

fabrication non plus, puisque tout le monde y a accès. C'est ailleurs, et

c'est tout l'objet du guide.

Les quatre phrases que tu te dis, et ce qu'elles valent

« Je ne sais rien faire. »

Tu ne sais rien faire aujourd'hui, sur un terrain que tu n'as pas encore

choisi. Ce n'est pas une compétence qui te manque, c'est une décision.

Le jour où tu choisis un sujet et où tu passes deux jours à le creuser

sérieusement, tu dépasses la moitié des gens qui s'y intéressent. La

moitié des gens, c'est déjà un marché.
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« Je n'ai aucune idée. »
Tant mieux. Les idées qui viennent toutes seules sont presque toujours

mauvaises, parce qu'elles viennent de toi et pas des autres. Une idée qui

se vend ne s'invente pas dans un carnet à minuit : elle se ramasse là où

les gens écrivent noir sur blanc ce qu'ils n'arrivent pas à faire. Ils

l'écrivent tous les jours, en public, gratuitement. Il y a une façon de lire

ça.

« Je n'ai pas d'audience. »

Une audience est un confort, jamais un point de départ. Personne n'en

avait avant d'en avoir une. Et le premier euro n'a jamais eu besoin de

dix mille abonnés pour arriver.

« Je n'ai pas de budget. »

Rien de ce qui compte ici n'est payant. Ni le terrain de chasse, ni la

boutique, ni le moyen d'encaisser. Tu peux recevoir ton premier

paiement avant la fin de la semaine sans avoir sorti un euro.

Remarque ce qu'aucune de ces quatre phrases ne dit. Aucune ne

parle du seul obstacle qui reste vraiment quand les autres tombent.

Un mardi, de l'autre côté

C'est un mardi de novembre, il est 15 h.

Tu es dans un café, pas parce que c'est ta pause, mais parce que c'est

mardi et que tu avais envie d'un café. Ton téléphone a vibré ce matin

pendant que tu dormais : quelqu'un que tu ne connais pas, dans une

ville que tu ne connais pas, a acheté ce que tu as fabriqué. Ça s'est passé

sans toi. Ça se repassera demain.

Ce n'est pas la richesse. C'est autre chose, et c'est plus difficile à

raconter.
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C'est de pouvoir répondre non à une mission que tu ne sens pas, sans

faire le calcul de ce que ça coûte. C'est de ne plus regarder la date du

mois avec cette petite contraction. C'est de te lever un jeudi en décidant

toi-même à quoi il va servir.

C'est ça, la liberté : la capacité de dire non sans que ça coûte.

Une vie où personne ne possède tes journées.

Et ça ne demande pas un empire. Ça demande un objet qui se vend

pendant que tu n'es pas là.

Le chemin, en cinq mouvements

Voilà le trajet complet, de « je n'ai rien » à « quelqu'un vient de payer ».

Cinq mouvements, dans cet ordre, parce que l'ordre est la moitié du

travail.

1. Choisir un terrain où la demande te dépasse déjà
Tu ne cherches pas une passion. Tu cherches un endroit où beaucoup

de gens réclament quelque chose que peu de gens leur donnent. Ces

endroits existent, ils sont visibles gratuitement, et il y a un filtre précis

pour distinguer une plainte d'une demande qui se paie. C'est le seul

mouvement où le choix t'appartient entièrement, et il se fait en un

après-midi.

2. Prendre tes trois pas d'avance
Deux jours, pas six mois. Il ne s'agit pas de devenir compétent, il s'agit

de devenir compétent pour une personne précise, celle qui est deux

crans derrière toi. Il y a une manière de se faire enseigner un terrain en

accéléré, en posant les bonnes questions dans le bon ordre, qui laisse au

passage exactement la matière dont tu auras besoin au mouvement

suivant. La plupart des gens sautent cette étape et fabriquent du vide.

C'est pour ça que leur produit ne se vend pas.
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3. Faire exister l'objet avant dimanche soir
C'est le mouvement le plus rapide et le plus mal compris. Demander

naïvement à une machine de tout écrire produit quelque chose de

correct, de lisse, et d'invendable. La différence entre les deux ne tient

pas au talent, elle tient à ce qu'on donne à la machine avant de lui

demander quoi que ce soit. Le guide donne la matière à préparer,

l'ordre des demandes, et le test qui élimine tout ce qui sent le

remplissage.

4. Pouvoir encaisser aujourd'hui
Une page, un prix, un moyen de paiement. Compte une heure, sans

société, sans site à construire, sans qu'on te demande le moindre

justificatif pour commencer. Ce mouvement effraie beaucoup de gens et

c'est le plus court de tous.

5. Amener quelqu'un devant
Et là, tu touches le vrai sujet.

Le seul obstacle qui reste

Quand tu enlèves la compétence, l'idée, l'audience, le budget et la

fabrication, il reste une seule chose. Une seule, toujours la même.

Personne ne va jamais devant ce que tu construis.

C'est le mur contre lequel tout le monde s'arrête, y compris ceux qui

ont un excellent produit. Fabriquer ne trie plus personne, mais amener

des gens devant, si. C'est devenu la compétence entière du métier, et

c'est celle que personne ne détaille, parce qu'elle est moins agréable à

vendre qu'une promesse de fabrication en un clic.
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Tu as maintenant la carte. Ce que tu n'as pas, ce sont les mots exacts,

les gestes précis, l'ordre des trente premiers jours, et surtout la partie

qui commence après que l'objet existe.



8

Où ramasser une demande qui se paie, les trois endroits

gratuits et le filtre exact pour trier

Comment prendre tes trois pas d'avance en un week-end,

et repartir avec la matière déjà prête

La méthode complète pour faire fabriquer sans que ça
sente le robot, avec le test qui élimine le remplissage

La page qui vend et le prix qui se tient, écrits pour toi ligne

par ligne

Encaisser en une heure, sans société ni frais fixes

Les quatre façons d'amener des gens devant, celles qui

marchent sans audience et sans budget

Tes trente premiers jours, jour par jour, du terrain vierge à la

première vente

Le guide complet fait le trajet en entier, avec les phrases à copier et les

pièges qui coûtent des semaines.

https://zanaya.fr/deviens-libre-grace-au-business-en-ligne/?utm_source=leadmagnet&utm_medium=pdf&utm_campaign=deviens-libre&utm_content=couverture&src=pdf
https://zanaya.fr/deviens-libre-grace-au-business-en-ligne/?utm_source=leadmagnet&utm_medium=pdf&utm_campaign=deviens-libre&utm_content=couverture&src=pdf
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Deviens libre grâce au business en ligne, 47 euros, à lire ce soir

et à appliquer demain.

Je prends le guide · 47 EUR

https://zanaya.fr/deviens-libre-grace-au-business-en-ligne/?utm_source=leadmagnet&utm_medium=pdf&utm_campaign=deviens-libre&utm_content=bouton&src=pdf
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